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Qué vamos a ver

1. Qué es el emprendimiento digital.

2. Algunas opciones de negocio en Internet.

3. Recomendaciones útiles.



Emprendimiento digital

Pensar en Internet como campo de acción para 

planificar, desarrollar, distribuir y potenciar

productos y/o servicios que resuelvan

necesidades reales del usuario. 



Tres claves importantes

Vinculación con la tecnología.



Tres claves importantes

Rápida capacidad para adaptarnos.



Tres claves importantes

Identificación de tendencias emergentes.



Mitos del emprendimiento digital

Trabajas mucho menos.

Montar los proyectos es barato.

Los resultados llegan fácilmente.

El negocio va en piloto automático.

El dinero entra de manera inmediata.



Algunas ventajas

Posibilidad de compatibilizar

Ahorro de costesMercado amplio

Menos barreras de entradaFlexibilidad

Escalabilidad ágil



Opciones de negocio

Tienda online

Vender productos a través de Internet contando con

tu propio espacio, en un Marketplace o utilizando

las diferentes redes sociales.



Opciones de negocio

Tienda online

Costes fijos más reducidos.

Gran alcance de público.

Obtención de estadísticas muy detalladas.

Disponibilidad ininterrumpida.



Opciones de negocio

Tienda online

Alta inversión en marketing.

Amplia competencia.

Dificultad para fidelizar.

Dependencia de transportistas.



Opciones de negocio

Tienda online

 blog.hubspot.es/sales/como-hacer-tienda-en-linea

 vilmanunez.com/ecommerce-2022-clases-gratuitas/

 isidroperez.com/ideas-ejemplos-tiendas-online-ecomemrce/

https://blog.hubspot.es/sales/como-hacer-tienda-en-linea
https://vilmanunez.com/ecommerce-2022-clases-gratuitas/
https://www.isidroperez.com/ideas-ejemplos-tiendas-online-ecomemrce/


Opciones de negocio

Dropshipping

Vender productos de mayorista o fabricante como 

intermediario, eliminando costes y gestiones

asociados a la logística del pedido.



Opciones de negocio

Dropshipping

Inversión inicial reducida.

Riesgo asumido bajo.

Costes fijos escasos.

Escalabilidad muy alta.



Opciones de negocio

Dropshipping

Altísima competencia en precio.

Escasa diferenciación de producto.

Márgenes de beneficio reducidos.

Alta dependencia del proveedor.



Opciones de negocio

Dropshipping

 aulacm.com/guia-dropshipping-trucos-y-programas/

 romualdfons.com/dropshipping-guia-completa/

 marketing4ecommerce.net/top-mejores-proveedores-de-

dropshipping-en-espana/

https://aulacm.com/guia-dropshipping-trucos-y-programas/
https://romualdfons.com/dropshipping-guia-completa/
https://marketing4ecommerce.net/top-mejores-proveedores-de-dropshipping-en-espana/


Opciones de negocio

Venta de infoproductos

Productos digitales como e-Books, plantillas, guías, 

talleres, vídeos, podcast… Suelen venderse

con finalidad principalmente formativa. 



Opciones de negocio

Venta de infoproductos

Multitud de herramientas de apoyo.

Coste inicial reducido.

Permite generar ingresos pasivos.

Facilita la venta de servicios asociados.



Opciones de negocio

Venta de infoproductos

Necesita un importante trabajo previo.

Requiere buenos conocimientos en marketing.

Alta competencia con material gratuito.

Exposición al pirateo y la copia de material.



Opciones de negocio

Venta de infoproductos

 blog.hubspot.es/sales/que-son-infoproductos

 rubenmanez.com/como-vender-infoproductos/

 mentoringnegocios.com/15-ejemplos-de-infoproductos/

https://blog.hubspot.es/sales/que-son-infoproductos
https://rubenmanez.com/como-vender-infoproductos/
https://mentoringnegocios.com/15-ejemplos-de-infoproductos/


Opciones de negocio

Formación y consultoría

Ofrecer apoyo a particulares, profesionales y/u 

organizaciones a través del asesoramiento

y la impartición de cursos a medida. 



Opciones de negocio

Formación y consultoría

Multitud de plataformas y herramientas de apoyo.

Modelo que puede llegar a ser muy rentable.

Buena compatibilidad con infoproductos.

Alta compatibilidad con otros servicios.



Opciones de negocio

Formación y consultoría

Imprescindible la especialización previa.

Requiere construir una sólida marca personal.

Es necesario actualizarse continuamente.

Escalabilidad limitada por la especialización.



Opciones de negocio

Formación y consultoría

 vilmanunez.com/14-cosas-que-nadie-te-cuenta-sobre-

crear-y-vender-cursos-online/

 anaivars.com/plataformas-vender-cursos-online/

 hotmart.com/es/blog/consultoria-online

https://vilmanunez.com/14-cosas-que-nadie-te-cuenta-sobre-crear-y-vender-cursos-online/
https://anaivars.com/plataformas-vender-cursos-online/
https://hotmart.com/es/blog/consultoria-online


Opciones de negocio

Servicios profesionales

Vinculados a especialistas digitales en diseño, 

desarrollo web, contenidos, marketing… Se suman 

cada vez más profesionales como psicólogos, 

asesores financieros, nutricionistas, etc.



Opciones de negocio

Servicios profesionales

Costes de puesta en marcha reducidos.

Existen plataformas específicas para captación.

Buena compatibilización con infoproductos.

Buena compatibilización con la formación.



Opciones de negocio

Servicios profesionales

Imprescindible la especialización previa.

Requiere una base de trabajos que mostrar.

Mucha competencia sobre todo en micro-trabajos.

Precios a la baja para muchos servicios.



Opciones de negocio

Servicios profesionales

 trabajarporelmundo.org/como-empezar-para-trabajar-como-

freelance/

 blog.workana.com/freelanceando/guia-freelance-30-

buenas-ideas-para-trabajar-desde-casa-como-profesional/

 hostinger.es/tutoriales/mejores-paginas-freelance

https://trabajarporelmundo.org/como-empezar-para-trabajar-como-freelance/
https://blog.workana.com/freelanceando/guia-freelance-30-buenas-ideas-para-trabajar-desde-casa-como-profesional/
http://www.hostinger.es/tutoriales/mejores-paginas-freelance


Opciones de negocio

Rank & Rent / Sell

Consiste en desarrollar y posicionar un sitio web hasta 

alcanzar un buen volumen de visitas, para después 

alquilarlo o venderlo a empresas o profesionales.



Opciones de negocio

Rank & Rent / Sell

Costes de puesta en marcha muy bajos.

Los márgenes de beneficio pueden ser muy altos.

El modelo de alquiler permite ingresos pasivos.

Muchas posibilidades incluso a nivel local.



Opciones de negocio

Rank & Rent / Sell

Poco conocido, puede generar desconfianza.

Requiere conocimientos en desarrollo y SEO.

Alta competencia en ciertos nichos profesionales.

Requiere constantemente nuevos proyectos.



Opciones de negocio

Rank & Rent / Sell

 seodelnorte.com/rank-rent-compraventaleads/

 campamentoweb.com/como-ganar-dinero-alquilando-webs-

rank-rent-con-jhon-cruz-148/

 diggitymarketing.com/rank-and-rent/

https://www.seodelnorte.com/rank-rent-compraventaleads/
https://campamentoweb.com/como-ganar-dinero-alquilando-webs-rank-rent-con-jhon-cruz-148/
https://diggitymarketing.com/rank-and-rent/


Opciones de negocio

Nichos de afiliación

Recomendar productos y/o servicios de terceros a 

cambio de comisiones cada vez que se generan 

ciertas conversiones, normalmente ventas.



Opciones de negocio

Cada vez existen más programas de afiliación.

Tiempos de puesta en marcha breves.

Los costes iniciales pueden ser bajos.

Sin riesgos/compromisos con el fabricante.

Nichos de afiliación



Opciones de negocio

No generas base de datos de las ventas.

Es necesario alcanzar un tráfico web muy alto.

Márgenes de beneficio normalmente bajos.

Puede afectar a la reputación de marca.

Nichos de afiliación



Opciones de negocio

 neilpatel.com/es/blog/como-encontrar-un-nicho-rentable-en-

marketing-de-afiliados/

 nicheros.com/guia-amazon-afiliados/

 nichoseo.com/que-es-marketing-afiliados/

Nichos de afiliación

https://neilpatel.com/es/blog/como-encontrar-un-nicho-rentable-en-marketing-de-afiliados/
https://nicheros.com/guia-amazon-afiliados/
https://nichoseo.com/que-es-marketing-afiliados/


Opciones de negocio

Nichos publicitarios

Consiste en desarrollar y posicionar sitios web para 

que alcancen un volumen de tráfico muy elevado y 

moneticen a través de la publicidad insertada.



Opciones de negocio

Nichos publicitarios

Costes de puesta en marcha moderados.

Multitud de sectores entre los que elegir.

Permite generar ingresos pasivos.

Alta compatibilidad modelos de afiliación.



Opciones de negocio

Nichos publicitarios

Es necesario alcanzar un alto tráfico web.

La competencia por ciertos nichos es feroz.

Es difícil lograr altos ingresos con una sola web.

Hay que revisar/actualizar continuamente.



Opciones de negocio

Nichos publicitarios

 blog.hubspot.es/marketing/nicho-de-mercado

 alexserrano.es/ep-77/ (Creando nichos de AdSense) 

 miposicionamientoweb.es/the-moneytizer-alternativa-

adsense/

https://blog.hubspot.es/marketing/nicho-de-mercado
https://alexserrano.es/ep-77/
https://miposicionamientoweb.es/the-moneytizer-alternativa-adsense/


Recomendaciones útiles

Mentalízate sobre el compromiso, la dedicación

y las dificultades que implica emprender.

1



Recomendaciones útiles

Elige un campo que conozcas bien y con el

que te sientas cómodo trabajando.

2



Recomendaciones útiles

Fórmate en áreas de alto valor para tu proyecto,

pero no pretendas saber de todo.
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Recomendaciones útiles

Invierte en herramientas y profesionales

que te aporten valor añadido.
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Recomendaciones útiles

Desarrolla una mentalidad exploradora y curiosa

para abrirte a posibles cambios.
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Recomendaciones útiles

Identifica “puntos de dolor” que puedas aliviar

con tus productos y/o servicios.
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Recomendaciones útiles

Explora qué se hace en otros mercados y

si esas ideas son adaptables al tuyo.
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Recomendaciones útiles

Realiza una mínima planificación que te ayude

a definir tu proyecto, objetivos, público…
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Recomendaciones útiles

Analiza negocios similares y estudia sus puntos

fuertes y débiles para mejorar el tuyo.
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Recomendaciones útiles

Grábate a fuego esta idea para tu proyecto:

“Mejor hecho que perfecto”.
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Información y Consultas en

masempresas.cea.es

Gracias


